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1 Ettevõtte nimi ja aadress

1.1 Ettevõtte iseloomustus

Ettevõte toodab kõrgtehnoloogilist elektroonilist seadet, mis on lahutamatuks osaks tänapäeva PC tüüpi arvutite juures. Tarbijateks on peamiselt arvuteid komplekteerivad firmad, arvutite hooldusfirmad ja samuti ka eraisikud. 

1.2 Toote iseloomustus

See emaplaat on sobilik võimsamate arvutite südameks, kus enam ei piisa tavalisest, odavamast riistvarast, vaid multimeediarakenduste kasutamiseks vajatakse võimsamat vahendit. RRtechi Pentiumi 512TX emaplaadile sobivad Intel Pentium, Pentium w/MMX, Cyrix ja AMD protsessoreid, millede töökiirused kuni 200Mhz olla võivad. Uuemast põlvkonnast Intel Pentium OverDrive(P54CTB), Cyrix 6x86L/M2 ja AMD K5/K6 kuni 233MHz taktsagedusega protsessorid. BIOS on võimas Award Plug'n'Play, millel palju abistavaid võimalusi. Plug and Play tõttu on arvutile lihtne lisada lisakaarte -- osta kaart, pista arvutisse ja naudi uusi võimalusi. Olles ATX, on emaplaadil muude kasulike omaduste seas ka tarkvaraline 'power-off' võimalus, mis kasuks Windows 95 puhul. Et poleks vaja raisata raha ja üht ISA slotti I/O kaartile pühendada, on emaplaadil olemas nii serial kui parallel pordid, EIDE kõvaketta ja kettaseadme kontroller, IrDA IR infrapunase ühenduse liides, NCR SCSI BIOS ja muu, arvuti normaalseks tööks tarvilik varustus.

Niisiis, baseerudes sellel emaplaadil, võid ehitada tõeliselt võimsa multimeediaarvuti, millel küllaldaselt kiirust ka uusimate ja võimsaimate programmide suurepärase töö tagamiseks.

1.3 Finantseerimine

Asutajate poolt sisse makstud omakapital 3 000 000 EEK. Soetatud põhivara maksumus on 2 700 000 EEK. Materiaalne põhivara soetati Hansapanga laenu eest, mis makstakse tagasi 3 aasta jooksul. Pangalaenu intress on 18%.  

Plaan on konfidentsiaalne ja eelpoolnimetatud kaasomanike omand. Äriplaani kasutamine ja ühegi tema osa reprodutseerimine on ilma omanike loata keelatud.

2 Tegevusala ja konkurentsisituatsiooni analüüs

RRtech Co omab suurt nõudlust PC tüüpi arvutite laia leviku tõttu nii asutuste kui ka eraisikute hulgas. Lähimad konkurendid on teised elektroonikafirmad, kuid antud piirkonnas puuduvad emaplaate pakkuvad elektroonikafirmad. Samas on antud pakutaval emaplaadil tehnilisi ja tarkvaralisi omadusi, mida teised firmad ei ole suutnud oma emaplaatide tootmisse kaasata, kuna nende suhteliselt vanad tootmises kasutatavad seadmed seda lihtsalt ei võimalda, või on see liiga kulukas.

3 Tootmine

Kuna meie toodet ostetakse enamalt jaolt hulgi, siis pole firma asukoht eriti oluline, hea, kui ta asub linna lähedal, et töötajatel oleks lihtsam käia, aga samas peaks tootmise asukoht olema sellises kohas, kus üür oleks suhteliselt odav. Toote puhul pole oluline ka toote välimus, sest toodet kasutatakse arvuti komponendina, ning asub arvuti sees.

4 Turundusplaan

RRtech Co tootmise kaetavas alas asub ligikaudu 15-20 arvuteid kokkupanevat ja hooldavat firmat, kes on ka RRtech Co potentsiaalsed kliendid. Enda tutvustusena saadaksime RRtechi esindajad vastavatesse arvuteid hooldavatesse ja kokkupanevatesse firmadesse, ning esitleks oma toodet ka tehnikaalastel messidel ja ereklientide jaoks esitaksime reklaami ka tehnikaalastes ajalehtedes ja ajakirjades.

5 Kulude aruanne

Laenu ja omakapitali eest ostetakse enne tegevuse alustamist põhivara kokku 3 415 000 eest. Esimesel aastal lisandub veel 240 000 krooni eest põhivara. Teisel, kolmandal ja neljandal aastal vastavalt 250 000, 32 000 ja 3000 krooni eest põhivara. Täpsema ülevaate saab vaadates tabelit Kulud. Enne tegevuse alustamist läheb meil kulusid koos palkade ja reklaamikampaaniaga 347 000 täpsem ülevaade tabelis Kulud. Materjale ostame ennem tegevuse alustamist hinnaga 1800 krooni komplekt ja ostsime neid 100 komplekti, esimesel aastal ostsime materjale hinnaga 1800 krooni komplekt, teisel aastal hinnad tõusid ja olime sunnitud ostma materjale hinnaga 1 830 krooni tükk, kolmandal ja neljandal aastal ostsime vastavalt 1 845 ja 1 850 krooni komplekt, kusjuures maksime materjalide eest järelmaksuga esimesel kuul 40%, teisel 40% ja kolmandal kuul 20% materjalide hinnast vt. Tabel Materjalid. Esimesel aastal on firmas kokku 4 töölist, teisel aastal kokku 6 töölist, kolmandal ja neljandal kooku firmas 7 töölist, kellele makstakse ka loomulikult palka vt. Tabel Kulud. Arvestasime sedagi, et meie põhivara amortiseerub 25% aastas vt. Tabel Finantsplaan.

6 Kasumi aruanne

Kasumit saab meie firma ainult toote müügist, mida müüme esimesel, teisel, kolmandal ja neljandal aastal vastavalt hindadega 3 440, 3 800, 3 990 ja 4 100 krooni tükk. Kusjuures ostjad tasuvad firmale toodete eest sama süsteemiga, nagu firma ostab toorainet ehk vastavalt ostetud toodete eest esimesel kuul 40%, teisel 40% ja kolmandal kuul 20% maksumusest vt. Tabel Kasumiaruanne. Nagu kasumiaruandest näha, on esimese aasta puhaskasum 30127 krooni, mis pole esimese tegevusaasta kohta sugugi halb, arvestades, võetud laenusumma suurust ja sissetöötamata turgu. Teisel aastal tõuseb puhaskasum juba 1 640 819 kroonini, ning kolmandal ja neljandal aastal on puhaskasum juba vastavalt 2 959 373 ja 3 403 266 kroonini. 

Arvutatud NPV tulunormiga 12% tuli 7 815 105 sellest leitud IRR oli vastavalt 38,96%. Seega tasub antud projekti läbiviimine ka veel 38,96% tulunormiga ära ja meie tahetud 12% tulunormiga ammugi.
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